
 
  

   

                                   

 
 
  

 この競争も激しいグローバル社会の中で、会社が今後も存続し、発展し続けるためには、『利益』を継続

的に生み出していく必要があります。 

 しかし、『利益』や『もうけ』、これは「売上」を追求することのみで生み出されてくるものでしょうか？ 

この講座では、中小企業の財務に精通した講師が、損益分岐点を活用しながら、分かりやすく丁寧に損得

勘定の仕組みをご説明いたします。 

より効率的で、『利益』を上げる事業運営を行うために、皆様奮ってご参加下さい！ 
 

◆日 時 平成２８年８月３０日（火）午後２時～午後４時半 

◆場 所 大東商工会議所 ３階 大研修室 

◆講 師 石橋経営会計事務所 所長 

     石橋 研一氏（中小企業診断士・税理士） 

◆内 容 ☆１０％値引きをしても売上が１０％増えればよい？ 

     ☆仕入れ単価が値上がりしてしまった！ 

      売価は『値上げ分を価格転嫁』すればよい？     ＜講師プロフィール＞ 

     ☆損益分岐点分析？どうやればいいの？ 

     ☆利益改善のポイント～受注可否の判断基準～ 

     ☆損得勘定を身に付ける！実践編 ほか 

◆定 員 ２０名（先着順、定員になり次第、受付を終了致します） 

◆受講料 会員 １，０００円 一般 ２，０００円  

◆申 込 受講申込書に必要事項をご記入のうえ、お申込み下さい。 

◆問合せ 大東商工会議所 中小企業相談所 西村 

                          

 

事 業 所 名  

受講者氏名 

 

所 在 地   

電 話 番 号      （      ）     業  種  

Ｆ Ａ Ｘ      （      ）     □  会 員   □ 一 般 

※ご記入いただいた情報は商工会議所からの各種ご連絡や情報提供のみに利用し、講師には受講者名簿として配布致します。 

主催：大東商工会議所  

「 も う け の 仕 組 み を 考 え よ う ！ 講 座 」 受 講 申 込 書 

 

 

 

 

 

 

※申込書は切らずに FAX して下さい。    大東商工会議所 中小企業相談所 行  ＦＡＸ：０７２－８７１－０３３０ 

～利益
．．

に対する“考え方”と“行動”が変わる！～ 

ＴＥＬ：０７２－８７１－６５１１ 

ＦＡＸ：０７２－８７１－０３３０ 

UＲＬ：http://www.daito-cci.or.jp/ 

U 

Ｕ

ＲＬ http://www.daito-cci.or.jp/ 

 

略歴：大阪大学経済学部卒業後、住友
銀行（現 三井住友銀行）に入行。 
平成10年公認会計士事務所に入所し、
平成 18 年に独立。 
現在は事業所の税務顧問として中小企
業経営者の経営全般に係る相談に対応
する傍ら、事業承継や資金調達、事業
再生のコンサルティング業務等、幅広
い業務に従事している。 


